БИЗНЕС-ПЛАН
____________________________________ (название проекта)
Инициатор проекта: ____________________________________ (ФИО / наименование организации)
Место реализации: ____________________________________
Контакты: ______________ / ______________
Дата составления: «____» ____________ 20___ г.
Подсказки в квадратных скобках удалите после заполнения. Цифры подтверждайте: прайсами поставщиков, коммерческими предложениями, договорами аренды, официальной статистикой.
1. РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА
[Заполняется последним, 0,5–1 страница.]
Суть проекта: ____________________________________________________________
	Показатель
	Значение

	Стартовые вложения, руб.
	

	в т. ч. собственные средства, руб.
	

	в т. ч. заемные средства / грант / субсидия, руб.
	

	Выручка в месяц после выхода на план, руб.
	

	Чистая прибыль в месяц, руб.
	

	Срок выхода на плановую выручку, мес.
	

	Срок окупаемости, мес.
	

	Рабочие места, чел.
	



2. ОПИСАНИЕ БИЗНЕСА И ПРОДУКТА
2.1. Что продаем: ____________________________________________________________ [товары, услуги, ассортимент, ключевые позиции].
2.2. Для кого: ____________________________________________________________ [кто покупатель, его задача, почему купит у вас].
2.3. Организационно-правовая форма и налоговый режим: ____________________ (ИП / ООО / самозанятый; УСН «доходы» / «доходы минус расходы» / патент / НПД). Коды ОКВЭД: ____________________.
2.4. Лицензии, разрешения, сертификаты: ____________________________________ [если не нужны — так и написать].
3. АНАЛИЗ РЫНКА И КОНКУРЕНТОВ
3.1. Емкость рынка и спрос в регионе (городе): ____________________________________ [данные Росстата, администрации, открытых исследований; ссылки на источники].
3.2. Конкуренты:
	Конкурент
	Цены
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



3.3. Наше преимущество: ____________________________________________________________.
4. ПЛАН МАРКЕТИНГА И ПРОДАЖ
4.1. Цены и их обоснование: ____________________________________.
4.2. Каналы привлечения клиентов и бюджет:
	Канал
	Бюджет в месяц, руб.
	Ожидаемо клиентов

	Вывеска, карты (Яндекс, 2ГИС)
	
	

	Реклама в интернете
	
	

	Сарафанное радио, партнеры
	
	



5. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ (ОПЕРАЦИОННЫЙ) ПЛАН
5.1. Помещение: адрес, площадь, аренда в месяц ____________ руб.
5.2. Оборудование и поставщики: ____________________________________.
5.3. Персонал:
	Должность
	Кол-во
	Зарплата в месяц, руб.
	Взносы, руб.

	
	
	
	

	
	
	
	



5.4. Календарный план запуска: ____________________________________ [регистрация → помещение → ремонт → оборудование → найм → открытие; сроки по месяцам].
6. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН
6.1. Стартовые вложения:
	Статья
	Сумма, руб.

	Регистрация, разрешения
	

	Ремонт помещения
	

	Оборудование и мебель
	

	Первая закупка товара (сырья)
	

	Маркетинг до открытия
	

	Резерв на текущие расходы (2–3 месяца)
	

	Итого
	



6.2. Ежемесячные расходы:
	Статья
	Сумма в месяц, руб.

	Аренда и коммунальные платежи
	

	Зарплата и взносы
	

	Закупка товара (сырья)
	

	Реклама
	

	Налоги
	

	Прочее (связь, банк, бухгалтерия)
	

	Итого
	



6.3. План продаж и прибыли по месяцам первого года: ____________________________________ [таблица: выручка, расходы, прибыль, накопленный итог по месяцам].
6.4. Точка безубыточности: ____________ руб. выручки в месяц. Срок окупаемости: ______ мес.
7. РИСКИ
	Риск
	Вероятность
	Как снижаем

	Спрос ниже плана
	
	

	Рост цен поставщиков, аренды
	
	

	Уход ключевых сотрудников
	
	



8. ПРИЛОЖЕНИЯ
Коммерческие предложения поставщиков, договор (предварительный договор) аренды, документы об образовании и опыте, расчеты.
